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• MEDISOによる相談対応について



医療系ベンチャー・トータルサポート事業（MEDISO）

専用ポータルサイト

 MEDISO（MEDical Innovation Support Office）とは、医薬品・医療機器等について、アカデミアやベンチャー企業が有するシーズを実用化
につなげるために、研究開発から上市に至るまでの各段階で生じた課題等に総合的な支援を行うための事業。

 医療系ベンチャー企業等にアドバイスを行うメンターとなる人材（以下、サポーターと称する）と各ベンチャー企業のニーズに応じたマッチングの推進には、ベ
ンチャー育成のためのエコシステムの確立に向けて大変重要であり、MEDISOでは、多様な分野の専門家を「サポーター」として登録している。

 相談案件は常勤サポーターが精査し、より専門性が高い相談については非常勤サポーターとの面談設定やマッチングを行い、支援計画作成、VC等へのプ
レゼン資料作成支援等、多様な相談に対してワンストップで支援を実施。

 さらに、有望なシーズに対しては、知財調査や市場性調査（フィージビリティスタディ）、大企業やアカデミアの人材をベンチャーに派遣するハンズオンマッチ
ング等により、シーズの実用化を見据えた総合的な支援を実施。

MEDISO 事務局
相談受付

専用ポータルサイト
「MEDISO」を通じ
て相談を受付
（電話・メールも活用）

相談受付、
情報提供等

常勤サポーターによ
る相談内容精査

支援対象となる
ベンチャー企業等

医療ベンチャー・相談業務 情報共有ツール

戻る

検索・出力

事業者

事業者

相談日付

相談種別

相談内容

相談種別

・・・

検索

検索結果一覧

事業者 相談日付 相談種別 相談内容

相談情報 事業者情報 対象製品情報 専門家情報 支援情報 共同研究者情報

●相談情報 〇進捗状況

CSV出力 フォーム出力

相談カルテに
整理

サポーター面談、
マッチング

非常勤サポーター（法規制対応、
マーケティング、事業計画、資金
調達、経営戦略、知財戦略、国
際展開等の専門家）

事務局の機能
 相談受付、内容の精査
 支援計画作成、面談設定、マッチ
ング、プレゼン資料作成支援

 有望なシーズに対する市場調査、
知財調査等

 ハンズオンマッチングに関する調整

相談

情報提供

支援対象
発掘

総合的な
支援 ベンチャー企業等に対しワンストップで総合的な支援を実施

プレゼン資料
作成支援

ケースによ
り面談等に
対応

https://mediso.mhlw.go.jp/

経済産業省「InnoHub」、 PMDA、AMED、医療機器開発支援ネットワーク（MEDIC）等とも連携

MEDISO事務局における相談対応・総合的支援の概要

オンラインでの
面談も実施



成長ステージに応じた総合的支援を提供

4

化合物探索・ニーズ探索

製品化段階開発段階研究段階

安全性試験・有効性試験・品質試験
臨床試験

承認申請
保険適用・薬価収載

法人化・組織構築
資金調達･事業計画

資金管理・マーケティング
事業提携・販路拡大

医療系
ベンチャー
企業等の
取り組み
事項

Exit戦略

•事業コンセプトの精緻化支援
•規制（薬機法）対応支援
•知的財産戦略の策定支援

•シーズ市場性調査支援
•補助金・助成金獲得支援
•企業マッチング支援 etc

本事業が
行う支援
（例）

 医薬品、医療機器、再生医療等製品の実用化を目指す医療系ベンチャー・アカデミアを支援
 主となる支援は、専門家による相談対応
 各種支援を無料で提供



相談内容に応じて適切な専門家（サポーター）が支援
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相談依頼

支援

 相談内容にマッチした常勤/非常勤サポーターとの面談により相談者を支援
 各分野の専門家約 70名 をプール
⁃ 専門分野は、法規制対応・事業計画・知財戦略・資金調達・国際展開 等



相談の流れ
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約1～2週間約1～3週間約3日～1週間



相談件数の推移
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235件
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249件
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70件

 2018年2月に立ち上げ以降、2023年3月末までに1,108件の相談に対応
 相談者属性別の割合は、ベンチャー企業・アカデミアからの割合は75％であり、製品種別の割合は、
医療機器が最も多く48％である。

相談者属性内訳

相談製品内訳



分野別相談件数
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全案件のうち多い相談は法規制対応（51％）、次いで資金調達（34％）、事業計画（33%）であった。
医薬品は他製品と比較して、資金調達、知財戦略の相談割合が高い。
医療機器は他製品と比較して、法規制対応、マーケティング、国際展開、保険収載の相談割合が高い。
再生医療等製品は他製品と比較して、法規制対応の相談割合が高い。

相談内容内訳（実数：複数回答）

相談内容内訳（各製品の全案件数に対する割合：複数回答）

相談製品 全案件数 法規制対応 マーケティング 事業計画 資金調達 経営戦略 知財戦略 国際展開 保険収載 その他
医薬品 266 118 59 96 106 69 67 43 39 56
医療機器 531 311 175 186 172 138 115 119 155 126
再生医療等製品 98 52 20 32 35 22 16 14 12 21
その他 213 82 69 52 64 48 35 37 24 59

合計 1108 563 323 366 377 277 233 213 230 262

相談製品 全案件数 法規制対応 マーケティング 事業計画 資金調達 経営戦略 知財戦略 国際展開 保険収載 その他
医薬品 266 44% 22% 36% 40% 26% 25% 16% 15% 21%
医療機器 531 59% 33% 35% 32% 26% 22% 22% 29% 24%
再生医療等製品 98 53% 20% 33% 36% 22% 16% 14% 12% 21%
その他 213 38% 32% 24% 30% 23% 16% 17% 11% 28%

合計 1108 51% 29% 33% 34% 25% 21% 19% 21% 24%
（集計期間：2018年2月5日~2023年3月31日）



M E DI S Oは初歩的な内容から専門的な内容まで丁寧に対応
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今回の的確なアドバイスにより、製薬企業等とのアライアンスに近づき、弊社のシードが人々の健
康の増進に役立つことができれば、我々の日ごろの苦労も報われると思います。本事業では担当
者並びにアドバイザーのレベルが高く、以前に受けたサポートより秀逸だと思います。成功例を作
り、本事業がますます発展・継続することを望みます。

我々の会社の社員は、全員研究職出身者なので、未経験のことばかりでどのように対処したら良
いか分からないことが多く、初歩的な質問や案件にも丁寧に対応して頂ける本事業は、まさに
我々が求めている支援だと思います。今後も、いろいろとご相談させて頂ければ幸いです。引き
続きご支援よろしくお願いいたします。

全体的なガイダンスおよびサポーター面談は温かいまなざしベースで、和やかな雰囲気の中で相
談させてもらえたのは大変ありがたかったです。特定の企業や団体への案内などができないこと
は、厚労省事業の立場上できないことは理解できますが、それでもベンチャーには共同開発や出
資は喫緊の課題であり、それらつながる相談もしていただけるとより良いかと感じました。

皆様の親身なご対応に感謝しております。こちらが「ぶっちゃけて」相談できるような雰囲気で
あったのは非常に有益でした。そのように腹を割って話さないと、本当にこちらが求めている
ゴールや解に近づかないため、忖度のないディスカッションができたことが良かったと思います。
これからも、そういう雰囲気で進めていただけると嬉しいです。



M E DI S Oで実施している支援プログラム
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ベンチャー企業・アカデミア向けセミナー（MEDISOセミナー）
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• 薬事・知財等の専門トピックをとりあげるMEDISO主催のセミナーを開催



海外向けピッチイベント

｜海外進出を目指す医療系ベンチャー・アカデミアを支援するMEDISO

program
米国展開｜4 者程度U.S. program

欧州展開｜8 者程度EU
GLOBAL PITCH

2023

応募締切｜8月23日（水） 17:00



医療系ベンチャー支援ガイドブック
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• 目次
1. 医療系ベンチャーを起業する前に

2. 製品開発のプロセスと医療系ベンチャーの位置付け

3. 医療系ベンチャーが陥りやすい隘路と成功のポイント

4. 公的機関による医療系ベンチャーの支援策・サービス

• ガイドブックの読み方

• 本書は医薬品、医療機器、再生医療等製品の実用化を目指すベン
チャー企業（医療系ベンチャー）の方、研究成果等をもとにこれか
らベンチャー企業を立ち上げようとする個人、特に大学や大学病院
の研究者、医療従事者の方を対象に作成しています。

• 医療系ベンチャーを立ち上げる前に考えるべきこと、確認すべきこ
と、立ち上げ後に陥りやすい隘路と対処についてまとめています。

• また、医療系ベンチャーに対する支援策や、事業を支援するサービ
スについて紹介しています。

• 医療系ベンチャー企業を立ち上げる際のチェックリストとしてご活
用ください。



医療系ベンチャーへの主な公的支援策
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Plus One

 ヘルスケア、ライフサイエンス等幅広い
分野に関する相談に対応

 各省庁、官民ファンド、民間等の支援
策を紹介できる相談窓口機能だけで
なく、相談者と支援者のマッチングによ
るイノベーションの創出を支援

 薬事に関する相談や医療保険制
度に関する相談を中心に対応

 加えて、知財管理、経営管理、
海外展開等、医療系ベンチャーが
各開発段階で抱える課題につい
て、相談対応や事業戦略の策定
等も積極的に支援

 ヘルスケア・医療以外にも、研究
開発ベンチャー全般を支援

 9機関と協定を結び、支援機関の
特性に応じて一気通貫の支援を
実施

 RS総合相談／戦略相
談等多様な相談対応

 ViCLE、橋渡し研究、医
工連携推進事業等

 知財アクセラレーショ
ンプログラム

 START、SCORE、
SUCCESS等

 NEP、STS等

各種補助金・アクセラレーションプログラムを実施

ベンチャー等の相談窓口

各種補助金・アクセラレーションプログラム

アクセラレーションプログラム

 創薬・医療系ベン
チャーアクセラレーショ
ンプログラム

連携

連携

連携



• ジャパン・ヘルスケアベンチャー・サミット
（JHVS）



 ベンチャー振興において、エコシステム（好循環）の形成はもっとも重要な課題。特に医療系ベンチャーにとっては、大手製薬・医療機器
企業等の事業・開発のパートナーを獲得することは死活問題であるが、日本では、医療系ベンチャーに関わる人的ネットワークが分散してい
る状況。

 平成29年度より「ジャパン・ヘルスケアベンチャー・サミット（JHVS）」 を毎年開催し、ベンチャーと大手企業や支援機関等とのマッチング
の推進を図っている。

ジャパン・ヘルスケアベンチャー・サミットについて
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会期： 2023年10月11日（水）～13日（金）
会場： パシフィコ横浜
展示会入場料： 無料（事前登録必須）
主催： 厚生労働省
出展者数： 124社
同時開催展： BioJapan2023, 再生医療JAPAN2023, healthTECH JAPAN2023

○ジャパン・ヘルスケアベンチャー・サミット2022
日時：2022年10月12日～14日
場所：パシフィコ横浜

  出展数：延べ123団体
入場者数：延べ15,813人
（同時開催の「BioJapan」等と共通）
マッチング成立数：1,296件
（パートナリングシステムによる面談件数）

○一歩踏み出したい医療系
ベンチャー・アカデミアのための
2-dayシンポジウム
日時：2023年２月2日・３日
場所：虎ノ門ヒルズフォーラム

（昨年度開催実績）



J H V Sステージイベント
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A M E Dアクセラレーションピッチ（A M E D × M E D I S O連携企画）
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J H V Sシンポジウム
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 別日程でシンポジウムを開催。アカデミアを取り巻く業界動向や各種支援施策の情報提供、ネットワーク構築の場を創ることでエコシステム形成を促進。

＜Day１： トレンドDay＞

＜Day２： ラーニングDay＞
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